
网上寻找免费的买家资源方式 

给大家推荐的是资源比较齐全的一个网站--龙之向导，这里面汇集了绝大部分全球各国的

B2B，黄页，搜索引擎，这里面就可以搜到很多的客户资源。并且结合谷歌能够获得大量的

买家资料。 

 

首先来举例教授如何利用这些资源搜到客户： 

第一进入龙之向导网站，然后会看到如下结果： 

 
随意点入欧洲各国 B2B，看到如下结果： 

 

我们有选择性的点进去一个（所谓有选择性就是排除一些明显不进口的国家，比如这里的法

国）我在这里选择西班牙的这个 madeinterra, 

 
然后点击进去，进入到如下页面： 

 

然后再输入关键词，我们以 dress 为例，得出如下结果： 
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在以上出来的结果中，系统默认的是 seller(也就是卖家)，我们选择 buyer,然后就出来很多公

司信息。这出来的信息中并不是所有的都是有效客户，第一，服装类产品就排除中国和印度

的买家，第二点击进去可以看到公司和人名，并看不到具体的联系方式，所以接下来的一步

是我们要去验证是否能获得公司的联系方式。 我以我挑选出来的一个客户为例： 

 
点进去这个意大利的，出现如下结果 

 

  这两个就是我们需要找的信息。 
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前者是公司名，后者是人名。得到这两个接下来的工作就是要去谷歌里面搜索相关的客户联

系方式，首先是将公司名称放入谷歌里搜索，如果搜索不到想要的结果（所谓这个结果，因

为你一搜索自然会出现很多结果，并不是每个都对你有用，这个得你自己花时间去找有用的

信息），就把公司和人名一起放进去搜索。 对于这个意大利的公司，将公司名一放到谷歌里

面就可以直接搜索到了公司的网站，电话和邮箱就都出来了。 

 
以上结果点进去就是客户的网站了 http://www.nifatextiles.com/   

再点  contact 就可以看到联系方式，不要觉得没找到 contact，

因为这里的这个单词是意大利语，长得和英语的有点像。 

 

重要申明：如果觉得这种方式找客户很困难的话，不想找，我并不勉强，因为这只是我个人

提供的一种方式，属于附加课程，学不学都在于自己的。如果决定了走外贸路学这个是必备

的，当然如果您觉得自己有足够的资源，不需要这个，那就另当别论了。 

 

以上只说了一种通过 B2B 的方式，另外还有搜索引擎的方式也是比较常用的，而且相对于

B2B 的较简单，因为通过搜索引擎出来的结果一般就是公司网站了，所以省掉了去谷歌再

几度周旋的功夫，当然不排除还是要用谷歌找联系方式的结果。 

以下举例以供参考。 

进入欧洲各国搜索引擎，进入结果后，随意点一个奥地利的 lycos, 

 
点进去后输入 dress 得到如下结果 
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在以上结果中我选择第二个，点进去就进入到了公司的网站， 可以直接看到的有又上角的

联系电话，要想找邮箱，可以点最下角的 customer service。 里面会有相关邮箱的。 

您肯定有问题说我怎么知道要点 customer service 就能得出结果呢，我的回答是，多次操作

熟练了，加上初步判断，要想获得资料，得从哪儿找。所谓的熟能生巧。  

 

另外不排除某些个 B2B 和搜索引擎搜索不到你想要的东西，所以找客户也并不是件轻松的

事情，但是有付出必有回报，不要一味依靠一些付费的资源，有免费的还是可以拿来用滴，

虽然过程曲折了些。 还有因为找的客户单单通过邮件，机会太渺茫，这时候电话的作用就

尤其重要了，当然，有些客户自然不会英语，但是我教授的这些方式只做参考，有条件的能

用到的当然是最好，就怕有能力用而不用。不会英语的客户平时可以多和我沟通，有什么问

题可以直接问我。能够用到百度很快解决的就劳驾百度下吧 
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